
Zuverlässig 

Belastbar 

Unternehmerisches Flair 

Diszipliniert 

Vertrauensaufbau 

Kundengewinnung 

Analytisches Denken 

Kreativ  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

In meiner Rolle im Vertrieb bei Sopact habe ich das 

Unternehmenswachstum durch gezielten Beziehungsaufbau 

und strategische Verkaufsansätze gefördert. 

Sales Development & Relationship Manager 

Sopact360 GmbH | 02/2022 – 07/2024 | Zürich 

 

 

Economics of Applied Sciences and Arts 

Handelsmittelschule HMS 

Spanisch I Muttersprache 

Deutsch I Muttersprache 

Englisch I Advanced C1 

Diego.muniz@hispeed.ch 

+41 79 405 38 30 

Zürich, Switzerland 

linkedin/diego.muniz/ 

• 3 H’s: I am humble, honest and i am humorous. 

• Ich bin neugierig und offen, Neues zu lernen und habe Biss. 

• Ich suche eine Herausforderung, die mich im Leben ein Stück 

weiterbringt. 

Unterstützung bei der Prüfung des Jahresabschlusses 

 

Junior Audit Assistant 

Unterstützung des Marketingteams bei der Entwicklung und 

Umsetzung von Marketingkampagnen und Events. 

 

Internship Marketing & Sales 
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Diego Muniz  
Entrepreneur 

Profile Summary  

LANGUAGES 

Französisch I Gute Kentnisse 

SKILLS 

EDUCATION 

PROFESSIONAL EXPERIENCE 

CONTACT 

Lucerne University | Real Estate & VNM | Aktuell 

  

  
Kantonsschule Enge | 08/2018 - 08/2021 

  

  

Schweizerische Post AG | 08/2021 – 07/2021 | Zürich 

  

  

Grant Thornton Schweiz AG | 10/2022 – 02/2023 | Zürich 

  

  

Market Launch Analyst 

Ziik.io | 02/2023 – 10/2023 | remote 

  

  

Als Market Launch Analyst habe ich eine Markteinführung geleitet, 

indem ich Marktanalysen durchgeführt, Vertriebsstrategien 

entwickelt und mich mit Branchenexperten ausgetauscht habe, um 

optimale Ergebnisse zu erzielen. 


